
Haben Sie je 
den Herzschlag Ihres 

Unternehmens gehört?

Kernkompetenzen
gezielt ausbauen



Strategische 
Unternehmensführung
Beratung mittelständischer Unternehmer
•  Wer berät den Chef, der alle berät? 

Ein argumentatives Coaching erweitert Horizonte 
und Möglichkeiten 

•  Durch internationale Partnerschaften können auch 
kleine Unternehmen im Weltmarkt punkten und 
Wachstums-Chancen ausschöpfen

Unternehmensnachfolge
•  Für viele Unternehmen erweist sich der Übergang 

aus der Gründergeneration als Bruchstelle, was 
durch intelligente Alternativen vermeidbar wäre

•  Als Grundregel gilt: Man kann nicht früh genug 
darüber nachdenken. Nur so findet man den opti-
malen Prozess und das richtige Timing



Technologie-Transfer
•  Time to market – je schneller eine Produktidee in 

ein verkaufsfähiges Produkt umgesetzt wird, umso 
höher die zu erzielenden Erträge 

•  Mit Zugriff auf die richtigen Patente und Partner-
schaften entstehen neue Geschäftszweige – weit 
lukrativer als in Feldern, die ihren Zenit überschrit-
ten haben

Strategische Markteinführung
•  Ein Markt entsteht durch ein Produkt, das ein 

Bedürfnis im Kern trifft und befriedigt
•  Durch richtiges Timing und stringente Ansprache 

der Zielgruppe wird das Potential professionell 
erschlossen und entwickelt 



Neue Werte durch 
starke Beziehungen
Industrielle Beziehungsanbahnung
•  Industrielle Partnerschaften sind wie menschliche 

auf gemeinsame Interessen bei unterschiedlichen 
Stärken angewiesen

•  Wir analysieren für Sie – führen zusammen –  
und moderieren den Prozess der Synchronisation 

KnowHow – KnowWho – KnowWhere

Euro ßà Asiatische Win-win Kooperationen
•  Warum machen Sie Ihren härtesten Wettbewerber 

nicht zu Ihrem Partner?
•  Gerade in euro-asiatischen Beziehungen lassen 

sich Win-win-Kooperationen schmieden, durch die 
Sie ‚uneinholbar’ in Führung gehen



Neue Werte durch 
starke Beziehungen

Mergers & Acquisitions
•  Die richtige Ergänzung mit komplementären  

Partnern bringt mehr als die Addition der Kräfte
•  Deshalb ist die richtige Auswahl die erste  

Voraussetzung für langfristigen Erfolg – 
Wir helfen Ihnen dabei!

2 + 2 = 5
Synchronisation junger Partnerschaften
•  Auch der ideale Partner hat eine eigene  

Geschichte, Firmenkultur und Prägung
•  Eine intelligente externe Moderation hat die 

besten Chancen, Reibungen zu eliminieren und 
Stärken beider Seiten zu implementieren



Biotop für Mitarbeiter,
Kunden & Gesellschaft
Der Betrieb als Lebensraum für Mitarbeiter
•  Nur der hoch motivierte und ständig geförderte 

Mitarbeiter setzt sein ganzes Potential für das 
Unternehmen frei

•  Kennen Sie die Erfolgsgeheimnisse derer, denen 
es gelingt, die Besten der Branche in ihr Team zu 
locken?

Impulsquelle für Kunden und Gesellschaft
•  Profitable Geschäftsbeziehungen vollziehen sich 

im Stil einer Erfolgspartnerschaft  
•  Das Unternehmen prägt durch die gelebten Werte 

ein Klima, in dem sich nachhaltig fruchtbare  
Kundenbeziehungen entfalten



Biotop für Mitarbeiter,
Kunden & Gesellschaft

Betriebliches Gesundheitsmanagement
•  Bei richtigem Einsatz der Instrumente des  

Gesundheitsmanagements sinken krankheits-  
und motivationsbedingte Fehlzeiten

•  Die steigende Arbeitgeberattraktivität hilft bei 
Mitarbeiterbindung und -gewinnung

Sportmanagement und Personal Training
•  Ein Personal Trainer gehört ins Team erfolgreicher 

und hoch belasteter Manager
•  Simon Gühring, Kapitän der deutschen  

Baseball-Nationalmannschaft und zertifizierter 
Personal Trainer trainiert Spitzenkräfte deutscher 
Unternehmen



Wir sind für Sie da.

Simon Gühring
GF ProNet Sports GmbH

EuroTransFair 
Wieselweg 2 
71296 Heimsheim 
Germany

Dipl.-Ing. Hermann Gühring
GF EuroTransFair

phone: +49 - 7033 - 3 58 11
www.EuroTransFair.com
www.ProNet-Sports.com


